Exzellenz, Leidenschaft, Respekt, Agilitdt—Lyreco ist MarktfUhrer in Europa und weltweit der
drittgrof3te Anbieter von Arbeitsplatzlésungen im B2B-Bereich. Was einst mit Blroausstattung
begann, hat sich zu einem Premiumpartner fur individuelle und vollumfangliche
Arbeitsplatzldsungen entwickelt. Wir fordern von unseren Zulieferern und den Herstellern von
Lyreco-Produkten die uneingeschrankte Einhaltung der Umwelt-, Arbeits — und Menschenrechte.
Nachhaltigkeit und Ethik in der Lieferkette sind daher zentrale Elemente unserer Strategie.

Wir erweitern unser Vertriebsteam und suchen flr den Vertrieb von Arbeitsplatz-Produkten und
Dienstleistungen (Buroartikel, IT Zubehor, Hygiene Artikel und Arbeitsschutz) einen:

Vertriebsmitarbeiter AuBendienst (m/w/d)
mit ,,Hunter Mentalitat*

fur die Region: Salzburg

WIR BIETEN

o Attraktives, Uber dem Kollektivvertrag liegendes Fixgehalt ab € 39.200,- jahrlich
(abhangig von Qualifikation und Erfahrung) plus erfolgsabhangiger Bonus

o Klar abgegrenztes und Uberschaubares Verkaufsgebiet

e Firmen PKW (auch zur privaten Nutzung) + moderne Kommunikationsausstattung

o langfristige und stabile Vollzeitposition (38,5 Std./Woche) mit kurzem Freitag

e Hervorragende Entwicklungsmoglichkeiten (Trainings/WWorkshops)



o Familiares Betriebsklima mit personlicher, wertschatzender sowie unkomplizierter
Ansprache Uber alle Ebenen hinweg

o Die Arbeit in einem Unternehmen, bei dem Nachhaltigkeit bei jeder Entscheidung
bertcksichtigt wird - sei es die Umwelt, unsere Mitarbeiter, unsere Kunden, Lieferanten
oder Du!

o Kostenlose Mitarbeiter Support-Hotline

o Interner Einkauf mit Mitarbeiterrabatt

DEINE AUFGABEN

e Neukundenakquise/ Hunting sowie Pflege von Bestandskunden (70/30)
e Individuelles Betreuen von kleinen und mittelstandischen Unternehmen
o Kontaktaufnahme zu Entscheidern vor Ort

o Prasentation des Waren- und Serviceangebots

e Angebotserstellung und Umsetzung der Lyreco-Vertriebsstrategien

e Nachbereitung von Terminen (CRM Pflege, Angebotserstellung usw.)

o RegelmaRiges Reporting an Team- und Vertriebsleitung durch CRM

ANFORDERUNGSPROFIL

o Erfolgreiche Saleserfahrung in B2B/Direktvertrieb

o Kommunikativ, freundlich, zielorientiert und selbstmotiviert
o Hohe Eigenmotivation und Spal® am Verkaufen

o Gute MS-Office Anwender und Internetkenntnisse

o Gultiger Fuhrerschein der Klasse B

Haben wir Dich neugierig gemacht?
Dann freuen wir uns auf lhre aussagekraftige Bewerbung mit Foto.

Lyreco, CE, SE, Zweigniederlassung Osterreich
Frau Miriam Rubaninska, miriam.rubaninska@lyreco.com
IndustriestralRe 8, 2540 Bad Voéslau

Web: www.lyreco.at


https://www.lyreco.com/webshop/DEAT/index.html

