
BACHELORSTUDIUM 
MARKETING
& SALES
VOLLZEIT & BERUFSBEGLEITEND



F A C T S

STUDIENBETRIEB 

Vollzeit: 15 Wochen/Semester 
Grundsätzlich Montag–Donnerstag
Einzelne Termine am Freitag oder Samstag möglich.
Studienbeginn: Anfang Oktober

Berufsbegleitend: 18 Wochen/Semester 
Grundsätzlich Freitag, 14.30 bis 21.30 Uhr  
und Samstag, 8.00 bis 16.00 Uhr 
Einzelne Abendtermine unter der Woche möglich.
Zu Studienbeginn im 1. Semester: Ab Mitte September 
eine Intensivwoche.   
Studienbeginn: Mitte September

STUDIENORT 

Graz

KOSTEN: 363,36
Für Staatsangehörige aus anderen Staaten siehe 
www.campus02.at/international

DAS STUDIUM

• 	 die allgemeine Hochschulreife oder 

• 	 die Ablegung einer geeigneten Studien-
	 berechtigungsprüfung

• 	 oder eine facheinschlägige berufliche 
	 Qualifikation (Lehre etc.) mit Zusatzprüfungen

VORAUSSETZUNGEN

Sie wünschen sich, beruflich erfolgreich zu sein?
Sie sind gerne mit Menschen in Kontakt?
Sie sind kreativ?
Sie wollen auf den Märkten dieser Welt zu Hause sein?
Dann haben wir das richtige Studium für Sie: 
Bachelorstudium Marketing und Sales

E C T S  ––>  1 8 0  C R E D I T S

Der Weg zum Studium beginnt mit einem Klick.
Einfach auf www.campus02.at informieren 
und bewerben.

Bachelor 
of Arts in 
Business, 
BA

ABSCHLUSS:

VOLLZEIT &
BERUFSBEGLEITEND
Berufsbegleitend: Ideal für Berufstätige, die sich 
weiterentwickeln wollen sowie für MaturantInnen 
ohne berufliche Erfahrungen, die erst während 
des Studiums in die Berufswelt einsteigen.

GENEHMIGTE

 STUDIEN-
PLÄTZE

48
VOLLZEIT &

BERUFSBEGLEITEND
JEWEILS

GO INTERNATIONAL

• 	 Berufspraktikum im In- oder Ausland 

• 	 BEC Vantage Exam

•	25 % der Lehrveranstaltungen in Englisch

•	Zweite Fremdsprache auf freiwilliger Basis 

BEWERBUNG

Bewerbungsfrist: Ende Juni

SEMESTER
6
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04

Online-Registrierung unter www.campus02.at

Schriftlicher Aufnahmetest

Einreichung weiterer Bewerbungsunterlagen

Aufnahmegespräch mit der Kommission

Euro/Semester zuzüglich ÖH-Beitrag 
(dzt.: € 18,70) für EU-/EWR-BürgerInnen



MARKETING & SALES – WAS STECKT DRIN?

Im Bachelorstudium alles über marktorientierte Unternehmensführung: Marketing, Marktorientierung, Unter-
nehmensorganisation und -führung, Rechnungswesen und Controlling, operatives Marketing und Sales, Kun-
denpolitik und Käuferverhalten, Business English, Persönlichkeitsbildung und vieles mehr! 

Ab dem dritten Semester wird es praktisch: Marktforschungen, Marketing Business Cases sowie Berufspraktika 
       im In- oder Ausland. Das Wahlmodul „International Marketing“ für alle, die es in die Ferne zieht mit International    
          Aspects, Marketing Management und Export Business. Und für jene, die gerne Beziehungen zu Kun-
        dInnen gestalten, das Wahlmodul Sales Management mit Verhandlungsführung, Selbstmanage-
  ment sowie Vertrieb in unterschiedlichen Branchen. 
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1 .  S E M E S T E R

2 .  S E M E S T E R
EINFÜHRUNG 

MARKETING & SALES

RECHNUNGS-
WESEN

SELBST-
MANAGEMENT

BETRIEBSWIRTSCHAFT

BUSINESS EXPERIENCE IN 
MARKETING & SALES 

BUSINESS 
ENGLISH 1

01

E-SELLING

MARKETING
MANAGEMENT

ARGUMENTATION & 
GESPRÄCHSFÜHRUNG 

KOSTEN-
RECHNUNG

BUSINESS ENGLISH 2

KÄUFER-
VERHALTEN

STUDIEN
INHALTE

WIR BILDEN DIE 
WIRTSCHAFT VON MORGEN

STUDIUM UND BERUFSLEBEN DIREKT VERBUNDEN

Gemeinsam mit Lehrenden aus namhaften Unternehmen und Ihren Captains begleiten wir Sie auf Ihrem akade-
mischen Bildungsweg. Wissenschaft trifft Wirtschaft: Was Sie an theoretischem Fachwissen erwerben, findet
über Projekte für Unternehmen direkt Eingang in die Praxis. Das sichert Ihnen den unmittelbaren Kontakt zum 
Berufsleben. Unabhängig, ob Sie Berufsbegleitend oder Vollzeit studieren, steigen Sie in ein Netzwerk aus 
Studierenden, Lehrenden, Forschenden und Unternehmen ein, das ein gemeinsames Ziel hat: Nachhaltigen 
Erfolg in der Wirtschaft.



BERUFE MIT ZUKUNFT

•  AssistentIn der Geschäftsleitung

•  Fachkraft in Marketing und/oder Vertrieb

•  Fachkraft in der Exportabteilung

•  Sales Assistant

•  Marketing Assistant

•  Customer Relationship ManagerIn

•  Fachkraft in der Kommunikationsabteilung

•  Fachkraft im Marketing- und/oder Vertriebscontrolling

•  Junior Product ManagerIn

•  ProjektmitarbeiterIn

•  Sales ManagerIn (Außendienst/Innendienst)

THEORIE & PRAXIS 
Ob Marktforschung oder Marketingkonzeption. Theoretisches Fach-
wissen wird bei uns sofort in die Praxis umgesetzt – mit Projekten 
von Unternehmen.

INFO LOUNGES
Treffen Sie Studierende!

Das Team der Studienrichtung stellt 
gemeinsam mit Studierenden alles 
Wissenswerte rund um das Bache-
lorstudium vor und freut sich auf Ihre 
Fragen. Aktuelle Termine und Anmel-

dung zu den Info-Lounges unter 
www.campus02.at

BERUFSPRAKTIKUM  
Vollzeit-Studierende absolvieren das Praktikum im Ausmaß von 
13 Wochen im 5. Semester. Für jene, die Berufsbegleitend studieren und  
keine facheinschlägige Berufserfahrung vorweisen können, ist ebenfalls
im 5. Semester ein Berufspraktikum von 13 Wochen vorgesehen.
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3 .  S E M E S T E R

4 .  S E M E S T E R
ARBEITEN
IM TEAM

MARKETING
CASE STUDIES

IT APPLICATIONS RELEVANT 
TO MARKETING 

MARKT-
FORSCHUNG

BEC VANTAGE 

VERTRIEBS-
CONTROLLING

SEKTORALES 
MARKETING

WAHLPFLICHTMODULE:
SALES MANAGEMENT 

INTERNATIONAL
MARKETING

RECHT
SOCIAL 
MEDIA

MARKTFORSCHUNG
PRAXISPROJEKT

DIRECT CUSTOMER 
COMMUNICATION



Mehr Infos finden Sie auf unserer 
Website www.campus02.at/imsm

„	Die praktische Erfahrung der LektorInnen 
kombiniert mit den theoretischen Inhalten 
des Studiums lassen über den Tellerrand der 
eigenen Branche hinausblicken und bilden die 
perfekte Voraussetzung für Bestleistungen 
im Beruf.“

„	Das Bachelorstudium bietet eine ideale  
Kombination aus Theorie und Praxis, was 
einen schnellen Berufseinstieg ermöglicht. 
Das erworbene Fachwissen liefert eine 
optimale Unterstützung, um sich im beruf-
lichen Alltag auch bei herausfordernden 
Aufgaben beweisen zu können.“

Lydia Bachmaier, BA
(Absolventin, Vollzeit)

TÄTIGKEITSBEREICHE 

•  Mitarbeit bei der Formulierung 
    von Marketing- und Sales-Strategien

•  Unterstützende Aufgaben beim 
    Auf- und Ausbau von Märkten

•  Marketing- und Sales-Controlling

•  Marktanalyse

•  Customer Service

•  Verkaufsvorbereitung und 
    direkter Kundenkontakt

•  Kunden- und Wettbewerbsanalyse

•  Customer Relationship Management

•  Unternehmens- und Produkt- 
    kommunikation

•  E-Marketing und E-Selling

Kevin Auner, BA (Absolvent, berufsbegleitend)
Anlagenplanung • BT-Wolfgang Binder GmbH

          Und je nach Wahlmodul:

•  	Internationale Geschäftstätigkeit 
	 oder Persönlicher Verkauf
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 BACHELOR-
 ARBEIT

5 .  S E M E S T E R

6 .  S E M E S T E R

BERUFSPRAKTIKUM

PROZESS- & 
QUALITÄTSMANAGEMENT

SPEZIALFORMEN
DES MARKETINGS

ENGLISH FOR MEETINGS 
& NEGOTIATION  

MANAGEMENT

PROFESSIONAL 
DEVELOPMENT

UNTERNEHMERISCHES 
ENTSCHEIDEN

PERSONNEL & 
ORGANISATION 



www.campus02.at

Weitere Informationen:
Eva-Maria Moitzi
CAMPUS 02 Fachhochschule der Wirtschaft
Studienrichtung International Marketing 
& Sales Management
Körblergasse 126, 8010 Graz
+43 316 6002-686
eva-maria.moitzi@campus02.at

Das berufsbegleitende Masterstudium
bildet Führungskräfte für das Sales Ma-
nagement aus. Ausgestattet mit allen 
modernen Werkzeugen des Vertriebsma-
nagements und der Vertriebsorganisa-
tion lernen Sie, sich sicher im Spannungs-
feld „Kundenwünsche – Unternehmens-
ziele – eigene Interessen“ zu bewegen.

Organisationsform: 
Berufsbegleitend

Dauer: 4 Semester  
120 ECTS

Abschluss: Master of 
Arts in Business (MA)

NACH DEM 
BACHELORSTUDIUM

The Master Degree Programme in Interna-
tional Marketing is held in English. It has 
been designed for people keen to take 
on leadership and managerial roles in the 
future and who would like to extend their 
activities to global markets and/or to en-
hance their foreign activities, regardless 
of the size or sector of the company.

Organisational form: 
Part-time

Language: All courses 
are held in English

Duration: 4 semesters 
120 ECTS

Qualification gained:  
Master of Arts in 
Business (MA)

MASTERSTUDIUM SALES MANAGEMENT

MASTER DEGREE PROGRAMME IN 
INTERNATIONAL MARKETING

Folge uns auf Facebook!


