
Thomas Florian
Hauer, EJOT
Business
Development,
und Florian
Schaubach,
XAL London,
– Absolventen
der Grazer FH
CAMPUS 02.

Business Development, 
Vertriebscontrolling, 

Aufbauarbeit in neuen 
Märkten – das Studium 
an der FH CAMPUS 02 

schafft die Basis für 
internationale Karrieren.

„London gilt in der Architektur 
als der Nabel der Welt, alle großen 
Architekten haben hier Büros“, und 
hier leitet Mag. (FH) Florian Schau-
bach XAL UK, das Vertriebsunter-
nehmen des österreichischen Spe-
zialisten für Beleuchtungssysteme: 
„Wir betreuen Projekte von Groß-
britannien bis in den Mittleren Os-
ten und nach Südostasien.“

Er hat gleich nach der Matura an 
der Studienrichtung International 
Marketing & Sales Management an 
der FH CAMPUS 02 zu studieren be-

.

Für den Erfolg auf internationalen Märkten

gonnen, sein Praktikum bei Dr. Oet-
ker absolviert, das Studium 2005 ab-
geschlossen, war kurz im Export Sa-
les Management in der Parkettin-
dustrie tätig und hat sich dann bei 
XAL in Graz mit Analysen zum 
Marktaufbau in Großbritannien be-

Masterstudien an der
FH CAMPUS 02
• Automatisierungstechnik

– Wirtschaft

• Informationstechnologien &
IT-Marketing

• Innovationsmanagement

• International Marketing

• Sales Management

• Rechnungswesen & 
Controlling

Alle Masterstudien sind berufsbe-
gleitend organisiert: Lehrveran-
staltungen am Freitag ab Mittag 
und am Samstag.

Studieninformation

Termine der Informationsveran-
staltungen und Bewerbungs-
formulare:

www.campus02.at

schäftigt: „Schließlich hat man mir 
den Aufbau der XAL-Tochter in 
London übertragen.“

In Chicago hat Thomas Florian 
Hauer sein Praktikum im Rahmen 
des Studiums Rechnungswesen & 
Controlling absolviert – beim US-

Partner von EJOT, dem internatio-
nalen Hersteller von Befestigungs-
systemen. Schwerpunkt: Der Auf-
bau eines Joint Ventures in Mexiko. 
In seiner Diplomarbeit ging es um 
die Etablierung einer Vertriebsge-
sellschaft in Indien.

Nach dem Studienabschluss 
2008 wurde Mag. (FH) Thomas Hau-
er Mitarbeiter bei EJOT. Nach Auf-
gaben als Area Manager ist er nun 
in der deutschen Zentrale des Un-
ternehmens in Bad Laasphe in 
Deutschland für das Business Deve-
lopment im Produktbereich Solar-
anlagen verantwortlich. „Ich bin 
der Ansprechpartner für unsere 24 
Niederlassungen im weltweiten Ver-
trieb.“

Durch das Studium an der FH 
CAMPUS 02 haben sie die entschei-
denden beruflichen Kompetenzen 
erworben – und konnten die Kon-
takte für ihre internationale Karrie-
re knüpfen. 
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